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Drei Fragen an ...

Spezialisierung ist vorteilhaft für die Kunden. 

1. Herr Geerken, Sie bieten seit 1990 Versicherungs­
lösungen an, und darunter speziell für die Betreiber von 
Alten- und Pflegeheimen eine besondere Altenheim-Po­
lice. Was ist darunter zu verstehen?

Mit der Altenheim-Police haben wir ein Produkt entwi-
ckelt, bei welchem der Pflegeheimbetreiber die unter-
schiedlichen Versicherungssparten mit bestmöglichem 
Deckungsumfang nach einem Baukastensystem in einer 
Police zusammenstellen kann. 

2. Von horrenden Haftpflichtprämien ist im Markt zu 
hören; wie gehen Sie mit dieser Problematik um, speziell 
mit den üblichen Teilungsabkommen?

Im Bereich Haftpflicht arbeiten wir mit einem Versicherer 
zusammen, der dem Teilungsabkommen mit den gesetz-
lichen Krankenversicherern nicht beigetreten ist, so dass 
jeder Schadenfall nach Sach- und Rechtslage reguliert 
wird. Nur so ist es für unsere Gruppe möglich, auch für 
diesen Bereich eine marktführende Prämie anzubieten.

3. Wie werden Sie sich künftig strategisch entwickeln 
und wo soll Ihr Unternehmen in fünf Jahren stehen?

1990 haben wir uns spezialisiert auf den Bereich der  
privaten Alten- und Pflegeheime und sind in diesem  
Segment mittlerweile Marktführer. Seit 2005 sind wir 
eine hundertprozentige Tochter der Ecclesia Gruppe und 
haben damit eine wichtige strategische Entscheidung 
zum kontinuierlichen Wachstum im gesamten Bundes-
gebiet getroffen. 

Insbesondere bei den größeren Betreiberketten und 
den dazugehörigen Großinvestoren können wir so an 
10 Standorten optimalen Service bieten. Dazu gibt die 
demographische Entwicklung der Alterspyramide uns 
ehrgeizige Ziele vor, die sich bei uns im Wachstum nie-
derschlagen sollen. 
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Neue Einkaufsplattform geht online

Günstigere Konditionen
Die PROSUM GmbH, eine 
100%-Tochter der Stadt-
mission Nürnberg, wird 
mit dem in Berlin ansässi-
gen IT-Dienstleister selly- 
solutions eine neue On-
line-Einkaufsplattform auf-
bauen. PROSUM betreut 
bisher den Einkauf von 
1.500 Heimbetrieben ver-
schiedener Wohlfahrtsver-
bände sowie privater und 
kommunaler Betreiber. Die 
Einkaufsplattform soll ein 
zentrales Steuerungssys-
tem für die elektronische 
Beschaffung in dieser Ein- 
kaufsgemeinschaft werden. 
Alle Lieferantenpartner wer- 

den über diese Plattform 
bedient werden können. So 
könne der PROSUM-Ein-
kauf sicherstellen, dass die 
verhandelten Konditionen 
Grundlage eines jeden Be-
schaffungsvorganges sind.

Im Gegenzug werde es 
den angeschlossenen Ein-
richtungen möglich sein, 
die Beschaffung bei den 
Lieferanten schnell und 
einfach abzuwickeln. Dar-
aus können sowohl für die 
Einrichtungen als auch 
für Industrie und Handel 
niedrigere Prozesskosten 
resultieren. 		         CI
� www.prosum-gmbh.de

Finanzinvestor Advent In-
ternational vergrößert das 
Portfolio im deutschen Ge-
sundheitsmarkt und hat die 
Median-Gruppe, einen gro-
ßen privaten Betreiber von 
Reha-Kliniken in Deutsch-
land, erworben. Advent 
übernimmt Median zusam-
men mit dem Londoner 
Immobilien-Finanzinves-
tor Marcol. Verkäufer sind 
laut property magazine 
die Median-Gründer Erich 
Marx und Axel Steinwarz. 
Die zuvor von der Europä-
ischen Kommission gebil-
ligte Transaktion wurde be-
reits vollzogen. Freshfields 
Bruckhaus Deringer soll 
den Investor beim Erwerb 
beraten haben.

Das Unternehmen Me-
dian Kliniken mit Sitz in 
Berlin wurde 1972 gegrün-
det und verfügt über rund 

6.000 Betten in 27 Klini-
ken, davon 26 Reha, an 19 
Standorten, schwerpunkt-
mäßig in den östlichen 
Bundesländern. Als Ge-
schäftsführer sind Ernst-
Norbert Jung und Mathias 
Paul berufen und ab dem  
1. Januar 2010 Dr. Martin F. 
Siebert. Die Geschäftslei-
tung der Kliniken ist regio-
nal aufgeteilt.

Advent International en- 
gagiert sich mit weiteren 
Investments im Gesund-
heitssektor, darunter bei 
Casa Reha und bei Craeg-
moor Healthcare, dem 
größten privaten Spezial- 
klinikbetreiber für Erwach- 
sene und Jugendliche in 
Großbritannien. Der Er-
werb der Median-Kliniken 
ist die bislang größte Pri-
vate-Equity-Transaktion in 
Deutschland 2009. � CI

Transaktion im Gesundheitsmarkt

Advent kauft Median Kliniken 




